GUILHERME Néjé

PLANEJAMENTO FINA

As melhores decisoes para suas financgas



Planejamento Financeiro

trata da criacao de estrategias
para atingir os objetivos sobre
tudo aquilo que disser respeito
as financgas.

Quais os objetivos da sua empresa?



na visao dos socios,
Planejamento Financeiro entende a empresa como:

SUSTENTO DA FAMILIA: nasce da necessidade de
empreender e tem como diretriz a protecao do
capital inicialmente empregado. A remuneracao
dos socios vem do pro-labore, somente.

GERACAO DE DIVIDENDOS: neste caso a empresa
esta orientada para a geracao de lucro que oferta
caixa para que seus donos sejam remunerados
de acordo com o risco corrido e resultados
obtidos.

CRESCIMENTO PARA A VENDA: estratégia que visa
saltar entre as oportunidades, oferecendo o risco
do negocio aos seus compradores. O objetivo € a
geracao de valor (valuation) da empresa e
posterior venda.



GUILHERME BAIA

PLANEJAMENTO FINANCEIRO

como seu escritorio de Planejamento Financeiro

SERVICOS PARA NEGOCIOS

Planejamento Societario: Consiste no melhor arranjo
das empresas e seus socios com vistas a facilitar os
objetivos, captacao de investimentos, acordos de
cotistas e protecao patrimonial. -

Capital de Giro: Considera o planejamento das
necessidades dentro da relagao Custo x Volume x Lucro,
permitindo entender os gargalos de resultados e
capacidade de crescimento.

Valuation: E o entendimento do valor da companhia,
busca por sua otimizagao e a preparacao para a sua
eventual venda, servindo também como base para a
captacao de recursos de terceiros.
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Sua empresa crescendo de maneira PLANEJADA

A sua empresa tera capacidade de crescimento quando
apresentar condicoes de atender as necessidades e exigéncias
dos seus socios.

Para isso, ela precisa gerar valor e/ou dividendos, o que so
acontece com o Planejamento de suas necessidades de capital.

Fazer crescer uma empresa € um desafio em termos de Capital.
Ora € o capital de giro que produz dividas crescentes conforme a
operacao cresce, ora € o capital humano que precisa tomar as
melhores decisoes.

Saiba lidar com as restricoes de crescimento da sua empresa
antes que eles se manifestem e tornem o desafio ainda pior.

Conte com nossa expertise para o seu melhor desenvolvimento.
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como seu escritorio de Planejamento Financeiro

ATIVIDADES

Planejamento Societario: Redacao de Acordo de Cotistas,
Rearranjo das sociedades, Cisao, Fusao, Holding, Custos para
reducao de tributos, Captacao de Investidores, definicao de
controle.

Capital de Giro: Custeio Variavel, Precificacao, planejamento do
Fluxo de Caixa, cCptacao de crédito, Analise da relacao CxVxL,
planejamento do crescimento, levantamento das Necessidades
de Capital de Giro.

Valuation: relatorio de Valuation, apontamento das
vulnerabilidades da empresa e planejamento dos resultados
potenciais.

Mapeamento de Riscos: levantamento dos riscos em todas as
suas esferas, identificando as necessidades de atuacao.



esta metodologia pressupoe

A companhia SABE ONDE QUER CHEGAR

A companhia POSSUI AS INFORMAQ(’)ES necessarias para
seu melhor planejamento

A companhia compreende os RISCOS DE SUAS DECISOES

A corppanhia tem dominio sobre seu MODELO DE
NEGOCIOS

A companhia SABE ONDE QUER CHEGAR

Nossos servi¢os oferecem suporte para cada um dos pressupostos acima

Se é 0 que a sua empresa precisa, conte com Nnossos servicos



PLANEJADOR FINANCEIRO
Guilherme Baia

Planejador Financeiro ha 14 anos, mais de 300 familias e 45 empresas
atendidas. MBA em Financas e Controladoria pela FGV, Administrador pela
UFPB, professor em programas de p6s-graduacao, colunista de radio e TV.

whatsapp (83) 4141-6300
guilherme@guilhermebaia.com.br
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